
 

www.bussetti.at 

BANKVERBINDUNGEN 
ERSTE BANK IBAN: AT45 2011 1828 5501 4900 BIC: GIBAATWWXXX 

BAWAG IBAN: AT17 1400 0017 1078 6239 BIC: BAWAATWW 
SPARKASSE WELS IBAN: AT31 2032 0102 0001 3191 BIC: ASPKAT2L 

FB-Nr. 271 469w; Gerichtsstand Wien; UID-Nr.: ATU62155036; DVR: 0062120; St.Nr.: FA06 132/0172 

QUALITÄT IST UNSER ZIEL ZERTIFIKAT – ISO 9001 
QUALITY IS OUR AIM CERTIFICATE – ISO 9001 

Fabrik/Factory: 
A-4614 Marchtrenk / O.Ö., Walterstrasse 25 
Tel:  +43 (0) 7243 52291 Fax: +43 (0)7243 52291-455 

Zentrale/Head office 
A-1170  Wien/Vienna, Austria, Rötzergasse 57 
Tel: +43 (0) 1 486 12 21  Fax:+43 (0) 1 486 12 21-155 

 
Bussetti ist ein seit 1930 privat geführtes, solides mittelständisches Unternehmen mit Sitz in Wien und 
Produktion in Oberösterreich. Unsere Produktionskapazität übertrifft 20.000 Tonnen pro Jahr. Wir sind führender 
Hersteller in Europa von Entschäumer und Trennmittel und produzieren für unsere Bereiche Biotechnologie, 
Papier- Zellstoff- und Holzwerkstoffe, Leder und Textilpflege bzw. chemische Hilfsstoffe. Wir suchen zum 
sofortigen Eintritt für unseren Standort in 1170 Wien einen 
 
 

Senior Sales Manager für den technischen Vertrieb 
 

Sie sind für folgende Aufgaben verantwortlich: 

 Kundenbetreuung: technische Beratung und kaufmännische Verhandlung, Durchführung von 
Betriebsversuchen 

 Ausbau und Pflege von langfristigen Beziehungen, Neukundenakquise 
 Umsatzverantwortung (Umsatz, Marktdurchdringung, ergreifen notwendiger Korrekturmaßnahmen) 
 Aktive Gestaltung und Umsetzung von länderspezifischen Vertriebsstrategien 
 Aufbau und Führen von Händlern und Distributoren in Ihrem Verkaufsgebiet 
 Enge Zusammenarbeit mit den KollegInnen aus anderen Regionen, der Entwicklung und der Produktion 
 Datenmanagement in unserem CRM-System, Erstellen von Marktanalysen, Verkaufsplanung 

 
Sie bieten 
 

 Fundiertes technisches Verständnis; idealerweise abgeschlossene Chemie- oder 
Verfahrenstechnikausbildung (HTL bzw. Studium) 

 Zusätzliche wirtschaftliche Ausbildung von Vorteil (z.B. Lehrgang) 
 Langjährige Praxiserfahrung im technischen Vertrieb innerhalb der chemischen Industrie 
 Gute MS Office- und Englischkenntnisse (weitere Sprachen von Vorteil) 
 Spaß beim Arbeiten mit Menschen und am Vertrieb von erklärungsbedürftigen Produkten 
 Starke Kundenorientierung 
 Mobilität und Flexibilität 
 Bereitschaft für ca. 50% Reisetätigkeit (vorwiegend in Europa) 
 Teamplayer 

 

Ein Firmen PKW steht Ihnen auch zur Privatnutzung zur Verfügung. Sie arbeiten in einem erfahrenen Team und 
finden ein breites Betätigungsfeld mit vielen Entwicklungsmöglichkeiten vor. 
 
Mindestgehalt lt. Kollektivvertrag, es besteht eine ausdrückliche Bereitschaft zur Überzahlung je nach 
Qualifikation und Erfahrung. 

Wenn Sie in dieser Position eine Herausforderung sehen, bewerben Sie sich gerne auf 
bewerbungen@bussetti.at, z. Hdn. Fr. Julia Mossburger. Der zuständige Ansprechpartner wird sich mit Ihnen in 
Verbindung setzen. Wenn Datenschutz Ihre Leidenschaft ist, können Sie sich gerne zu unseren 
Datenschutzbestimmungen (www.bussetti.at) informieren.  


